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sadit v segmentu SMB.

I slovenskym distribu¢nim trhem také ur-
¢ zamichalo védomi o chystanych zm#-
ch v regionalizaci distribuce produkti
Hewlett-Packard.

Vsichni také jednoznacéné odsuzuji absur-
(ditu autorského zakona a oceniuji ceska mé-
dia, kterd se do né&j a jeho presumpce viny
‘dokdzala bez obalu navézt - kdyz si nékdo
‘koupi CD, neznamend to prece, Ze si hned
‘na néj zkopiruje ,dilo" od autora, ktery jej
[z principu) nezajima. Rovnéz recyklaéni
uplatky, jejichz vybirdni svoji logiku oproti
‘poplatkiim za nosice ,dila“ bezpochyby ma,
sjednotily distributory plisobici na Slovensku
proti spole¢nému nepfriteli. Snad je to i tim,
e systém ceského autorského zikona je
Aransparentnéjsi.

Co se tyce pozitivnich vliva, pak mezi ve-
mi distributory, obchodujicimi na Slovensku,
panuje vzacnd shoda - vytvorili si je vét-
dinou sami. Bud ziskali nové distribuce,
nebo se prestéhovali do lépe vyhovujicich
prostor, nasadili novy informacni systém,
pifpadné zlepsili rozhrani B2B nebo B2C
pro elektronicky styk B2B se zikazniky (re-
sellery), ¢i zrychlili doddvku zbozi a zlepsili
servis. Kvalitni lidské zdroje také maji ne-
sporné pozitivni vliv, jak se zminuje Karel
Hlavdcek z Tech Data Distribution ve svém
yyjadieni. O kladném vlivu dafiové reformy
jiz byla zminka vyge.

Vyhledy na leto$ni rok
Vproduktové skladbé véichni véfi Windows
Vista, spotfebni elektronice a pokracujicimu
posiloviini prodeje notebooki, LCD moni-
torty, MFP a LCD televizoru,

Leton{ rok vsichni distributofi na Slovensku
laké ocekivaji, Ze dojde k dalsi globalizaci
@ pokracujicimu razantnimu ndstupu za-
hraniénich distributorti na slovensky trh,
“ajmenuji pfedevsim Actebis. Na to si ostatné
Actebis, resp. polskd ABC Data, brousi zuby
zeela oteviend, a oficidlng zahdjil svou ¢in-
“nost na Slovensku prvniho bfezna.

Sblizovdni ceského a slovenského trhu
ziejmé bude pokracovat, uz ale jaksi samo-
_spadem, protoze ten evoluéni - zlomovy
prinik, uz nastal. Stejné jako u nas, také
‘na Slovensku oc¢ekdvaji dalsi konsolidaci
- uZ tak zde méli mensi distributofi, jejichz
(lispéch se zfejmé mnohdy opiral o mistni
JSpecifikd, pravdépodobné problémy. Vichni
také zmifuji ocekdvané zmény v distribuci
HP, kvuli kterym také mtze dojit k uréité-
-mu prerozdéleni trhu.
Kromé toho se ocekdva dalsi kréceni stat-
‘nich rozpocti, coz bude mit, podle Georgi
Apostolova z BGS, negativni vliv na projek-
tovy byznys. To také podle néj maze vyvi-
2t Gerpdni z eurofondi, aviak az ke konci
1ok, =]

Richard Voigts

Pohled distributori
na slovensky trh

Napinil rok 2006 vase ocekavani,
pokud jde o obrat a zisk?

Mariana Makusova, Agem Computers: Spo-
loénost Agem Computers zvySuje predaje
kontinudlne kazdy rok, pricom préave v ro-
ku 2006 sme zaznamenali najvy$si ndrast
obratu. V porovnani s rokom 2005 sme
zvysili v minulom roku obrat o viac ako
30%, z 2 050 miliénov slovenskych kortin
na 2 746 miliénov koriin a podobny nérast
sme zaznamenali aj pri zisku. Z tohto po-
hladu teda méZzeme konstatovat, Ze sa nase
ocakdvania naplnili.

Marek Timura, AT Computers, obchodny
riaditel’ Slovensko: Nase ocakdvania boli na-
plnené. Obrat 1,225 miliardy slovenskych korin
za kalenddrny rok 2006 prekracuje povodny
zédmer a zisk je imerny situdcii na trhu.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group, Ma-
naging Director: Dosiahli sme ndrast v obra-
te, ktory je imerny narastu IT trhu a zacho-
vali sme si vedicu poziciu na Slovensku.

Petr Slouka, eD' system Czech, Feditel: Na-
plnil, pro nds byl rok 2006 ve znameni dal-
§tho riistu a dalsiho posileni pozice na slo-
venském trhu.

Eduard Kvasnica, Euro Media SK, General
Manager: Hoci v roku 2006 nidsa spolocnost
dosiahla historicky najvyssi obrat, nesplnili
sme nami naplinované hodnoty.

Milan Varacka, SWS, Business Director:
V ablasti zisku sme spokojni, rok 2006 pova-
7ujeme za tispeény. Co sa tyka obratu, zostali
sme mierne za ocakdvaniami.

Karel Hlavacek, Tech Data Distribution,
obchodni Feditel: Na Slovensku jsme dosédh-
li v uplynulém roce své

Spinily se predstavy o trhu 2006,
pokud jde o predpokiadanou skladbu
prodejniho uspéchu komodit?

Mariana Makusova, Agem Computers:
Jednoznacne najvyssi podiel na celkovom obrate
maijii notebooky. Vzréstol tiez celkovy pocet
predanych stolovych poéitacov, predovietkym
hraéskych PC zostdv. Popularitu si udrZiavaji
LCD monitory, pricom stipa zdujem o §iro-
kouhlé monitory. Z ostatnych komodit stoja
za zmienku eSte procesory, zdkladné dosky,
pevné disky a grafické karty, ktorych predaj
na kusy tiez stipol, pri¢om sa ale ich podiel
na obrate vyrazne nezmenil. Rast zazname-
nali GPS zariadenia, PDA s GPS a jednoude-
lové GPS navigdcie. Koncom roka sa najvy-
raznejsie zvysil zdujem o MP3 prehrdvace.

Marek Timura, AT Computers: Oc¢akdvali
sme vzostup predaja notebookov na tikor PC,
ale rast notebookov nebol spojeny s poklesom
predaja PC, Tu boli pravdepodobne dva dévo-
dy - jednak stdle urcitd nenasytenost trhu,
jednak aj zavedenie novych technolégii na
trh, ako napr. dvojjadrové procesory.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group:
Stagndcia v predaji stolovych PC bola kom-
penzovand narastom v predaji notebookov.
V komoditich LCD a MFP predaj narastal
tumerne na dopyt trhu. Vy$si ndrast sme
poznamenali v produktoch pre networking,
V spotrebnej elektronike sme poznamenali
tiez ndrast, hoci podiel toho segmentu na
celkovych trzbich je stile maly.

Petr Slouka, eD' system Czech: Jednoznacné
se potvrzuje trend vysokého riastu prodeje
notebook, LCD monitord a MFP. Ve viech
téchto oblastech jsme pfednim distributorem
na trhu, coz ndm pom#hd v rastu.

prvni slovenské miliar-
dy, coz pro nds predsta-
vovalo meziroéni rist
56 procent. Lofisky rok
proto povazujeme za
uspésny. V roce 2006
jsme také dokdzali
nabidnout zlepSeni
logistickvch sluzeb,
takze celé Sloven-
sko pokryvame s doddv-
kami zbozi do 24 hodin
(next business day).
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Eduard Kvasnica, Euro Media SK: Ocakédvania
sa naplnili, dosiahli sme historicky najvyssie
predaje v oblasti notebookov, LCD, MFP, ako
aj spotrebného materidlu a datovych médii.

Milan Varacka, SWS: V oblasti skladby sa
realita odvijala podla predpokladov. Rok 2006
sa niesol v znameni notebookov, LCD moni-
torov, multifunkénych tlacovych zariadeni
a spotrebnej elektroniky v Sirokom spektre
- digitdlne foto a videozariadenia, HD rekor-
déry, LCD/plazmové televizory.

Karel Hlavicek, Tech Data
Distribution: Stejné jako v lon-
ském roce jsme se snazili pro-
dédvat na Slovensku cely nas
sortiment a nezaznamenali jsme
zadné vatdi rozdily v prodejnosti
jednotlivych znacek oproti pro-
dejiim v Cechéch. Pro podporu
prodeje jsme rozsitovali funk&nost e-commerce
a nabidli jsme slovenskym dealeriim moZnost
vyuzit nd§ ndstroj pro B2C - eReseller.

Jak jste se vyrovnali s tlakem
na zvySovani ceny za dopravu kviili
zvySovani ceny pohonnych hmot?

Mariana Makusova, Agem Computers:
V obdobi zvyfovania cien pohonnych litok
sme hladali alternativy prepravy, pri ktorych
by vyrazne nestipli nase niaklady. VyuZili sme
sluzby dopravnych spoloénosti, ktoré na rast
cien pohonnych hmét nereagovali vyraznej-
§im zvySenim cien.

Marek Timura, AT Computers: Konkurenény
tlak prakticky nedovolil preniest tieto ndklady
na naich partnerov, nastastie tento tlak na
konci roka ustal.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group: Dopravne
niklady sa zvySuji nie len cenou PHM,
ale aj konkurenénymi tlakmi. Viac
distribitorov ponuka dopravu k zi-
kaznikom zdarma, aby si ziskalo ich
priazeil. Takto zvy$ené naklady znizu-
ji nas zisk.

Petr Slouka, eD' system Czech: ZvySovani
cen za dopravu je realita a dlouhodoby
trend, se kierym musime vichni v distribuci
pocital. Jediné vvchodisko vidim ve zvySovini
nasi vlastni efektivnosti.

Eduard Kvasnica, Euro Media SK: ZvySovanie
cien pohonnych hmét sa nds v podstate nedo-
tklo. Podarilo sa ndm po vzdjomnej dohode
s prepravcami udrzal ceny na porovnatelnej
drovni predchddzajiceho obdobia.

Milan Varadka, SWS: V roku 2006 sme fa-
kéto problémy neriesili, jednak v druhej po-
lovici roka ceny paliv vyrazne klesli, a snad

aj preto, Ze ceny dopravy st na Slovensku uz
tak vyssie ako v Cechdch.

Karel Hlavdcek, Tech Data Distribution:
V tomto bodé jsme spise pfekvapeni, jak to byl
pro nase konkurenty .nepodstatny* ndklad.

Jak vidite priniky
ceskych distributorii na Slovensko
a naopak v uplynulém obdohi?

Mariana Makusova, Agem Computers:
Trhy st pribuzné a v sicasnom obdobi uz
vietky distribu¢né spolo¢nosti preddvaji na
obidvoch trhoch.

Marek Timura, AT Computers: Sme jed-
nym z ¢eskych distribitorov na slovenskom
trhu. Vstup do EU a s tym spojeny volny po-
hyb tovaru vyrazne ovplyvnil situdciu jak
na slovenskom, ako aj na ¢eskom trhu, a tato
skutoénost si vyzaduje prisposobenie obchod-
nej politiky, vratane vyrobcov. Myslim si, Ze
situdcia na trhu nie je e$te ustdlend a pre-
rozdelovanie trhu bude pokracovat aj v roku
2007.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group: Ceski
distribitori poznamenadvaji narast na sloven-
skom trhu. Sd dspesni hlavne v segmente SMB
kde je zdkaznik citlivy na cenu a ponuku
inych. Vychodiskom je kreditny ramec, do-
prava zdarma atd.

Petr Slouka, eD' system Czech: Cely uply-
nuly rok byl jiz ve znameni faktu, Ze se cesky
a slovensky trh stdvi (opét) trhem spoleénym
a viechny vyznamné spolecnosti nyni operuji
na obou trzich. Z hlediska postaveni firmy na
trhu je tedy potfeba nahliZet na obé zemé jako
na jeden trh. Rok 2006 byl podle ocekdvéni
rokem postupujici regionalizace a konsolida-
ce distribuéniho trhu. Men3i distributofi maji
situaci ¢im dal obtiZnéjsi.

Eduard Kvasnica, Euro Media

SK: Cesky a slovensky distribucny trh IT sa
opél viac priblizil. Tak ako nasa spoloc¢nost
zvysila svoj podiel v CR. tak naopak ¢eski
distribitori si upevnili svoje postavenie na
Slovensku.

Milan Varacka, SWS: Vnimame fo ako kon-
kurenciu v pozitivnom slova zmysle, to zna-
mena takid, ktord nds miti pracovat lepsie.
Snad by som mal len vyhradu k niektorym
¢eskym distribitorom, ktori preddvaji na
Slovensko za nizdie ceny ako v Ceskej re-
publike.

Karel Hlavacek, Tech Data Distribution:
Myslim, Ze jsme v lofiském roce dobfe pre-
dikovali chovdni nasf konkurence. Cesti
distributofi na Slovensku mezirocné rostli
a urcité v tom budou pokracovat i v roce
2007. V Cechdch se kromé BGS a Asbisu
objevila pobocka Agemu.

o

Jakeé vnejsi vlivy ovlivnily
vas byznys v roce 2005?

Mariana Makusova, Agem Computers: Ani
domdce ani eurdpske zmeny v legislati:
ve vyraznejSie neovplyvnili nds obchod
Posilfiovanie koruny oproti euru a americ
kému doldru v poslednom Stvrtroku viedlc
k mensim stratdm pri predaji tovaru dove:
zeného v predchddzajicom obdobi.

Marek Timura, AT Computers: Negativny
vplyv zniZovania kurzu doldra a eura voc
korune pri plneni obratovych planov je
myslim vyvaZzovany tim, ze si zdkaznic
mozu dovolit kiapit za rovnakid sumu viac
produktov, resp. kvalitnejsie a drahsie pro
dukty. Pozitivny vplyv na distribucny biz
nis ma samozrejme vysoky rast ekonomiky
na Slovensku.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group: Po
zitivne vplyvy - reformné opatrenia vld
dy na rozvoj ekonomiky akou bola dario
vd reforma atd., ndsledny ekonomicky ras
a zvySeny dopyt po IT. Negativne vplyv
- straty z kurzovych rozdielov pri kolisanit
slovenskej koruny.

Petr Slouka, eD)' system Czech: Aplikac
legislativy kolem autorskych odmén zname
nala pro firmy mnoho dalsi neproduktivn
prace a usili navic.

Eduard Kvasnica, Euro Media SK: Najvics
problém ndm spésobilo posilnenie slovenske
koruny v druhej polovici roku 2006 a opii
tovné zniZovanie cien I'T produktov.

Milan Varacka, SWS: Samozrejme po
klesy cien maji dopad na celkovy obra
a zisk, ked stdl pred rokom LCD televizo
80 tisic slovenskych korin, dnes stoji pc
rovnatelny model polovicu, a to uz neho
vorim o flash pamatiach, kde medziroc¢n
prepad cien napr. u SD kariet bol az 70 %
Vyvoj kurzu slovenskej koruny v roku 2001
hodnotime pozitivne. EU, ak sa nemylim
zasiahla len raz a zndma ,olovend“ eko
norma nemala velky vplyv na obchod, Al
sa pozrieme na domdcu legislativu, tu s
nam predviedli ako slovensky, tak aj cesk
zakonodarny zbor v takmer federdlnej zho
de a zdkon o autorskych poplatkoch bol n
svete. MoZno raz historia bude hodnotit rol
2006 ako rok zaciatku demontdze jednéh
zo ziakladnych pilierov prdva, konkrétn

B
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prezumpcie neviny. Som rad, Ze aspon od-
bornd verejnost v Cechdch méd odvahu veci
nazvat pravym menom.

Které tri nejlepsSi udalosti pasobily
vroce 2006 na vasi firmu?
Mariana Makusova, Agem Computers:

Konsolidovali sme svoje produktové portfélio
a posilnili ho o zndme a silné znacky.

Marek Timura, AT Computers: Prestahovanie
obchodného oddelenia v Bratis

ave do novych
priestorov a dobudovanie jeho technickej
infrastruktiry malo pozitivny vplyv na ko-
munikdciu obchodného oddelenia s nagimi
obchodnymi partnermi. Pozitivne hodnotim
aj spoluprdcu distribitorov pri recyklaénych

poplatkoch v ramci SEWA.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group:
Ro¢ny ndrast HDP na Slovensku o asi 8%
mal za ndsledok aj ndrast celkového dopy-
tu po IT.

Petr Slouka, eD' system
Czech: Podaftilo se ndm
lispsné nasadit novy infor-
macni systém, ktery ndam
oteviel moznosti k vytvofe-
ni nového standardu price
pro zakazniky. Vyrazné jsme
také posilili na&i pozici na
slovenském trhu,

Milan Varacka, SWS: Ak mam hodnotif
tri najlepsie vplyvy roku 2006, uviedol by
som ndsledujice: presfahovanie sa do no-
vych priestorov s lepsim zdzemim pre dalsi
rast, dalej rozSirenie hardvérovych distri-
biicii, napriklad, Acer, Epson a Kingston,
plus pozitivny vyhlad pre ziskanie dalsich
kontraktov v roku leto§nom. Také vyrazny
postup vo vnimani SWS Distribution pre-
dajcami ako Sirokospektrdlneho distribitora
pre softvér, hardvér, digitdlne foto a spo-
trebni elektroniku.

Karel Hlaviic¢ek, Tech Data Distribution:
Prvnim dulezitym faktorem pro nés bylo po-
depsani distribuéni smlouvy se spoleénosti
Hewlett-Packard pro Slovensko na zacitku
roku 2006. Druhym pozitivnim bodem bylo
personalni posilovdni nadi pobocky kvalit-
nimi pracovniky v cele s na$im novym
Country Sales Managerem pro Slovensko,
Jano Kubdném. TTietim faktorem je ziskani
nasi slovenské domény techdata.sk

Které tfi nejhorsi faktory pisobily
vroce 2006 na vasi distribuci?
Mariana Makusova, Agem Computers:
Vyrazné posilnenie slovenskej koruny v re-
latfvne krdatkom obdobi spésobilo finanéné

straty na tovare nakiipenom v case, ked mala
slovenskd koruna niZ$iu hodnotu.

Marek Timura, AT Computers: Virazny po-
diel jedného z distribiitorov HP deformoval
aktivity ostatnych v plneni pldanov.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group: Novi
vldda kritila rozpocet IT projektov pre Statnu
spravu, ¢im sa znizil celkovy potencidl trhu
koncom roka.

Eduard Kvasnica, Euro Media SK: Extrémne
rychle posilnenie slovenskej koruny, pokracujici
tlak na zniZovanie obchodnej marze a vyrazny
pokles cien u notebookov a LCD monitorov.

Milan Varatka, SWS: Autorské a recyklacné
poplatky, jednak zmysluplnost a jednak silie,
ktoré bolo nutné na zabezpecenie logistiky.
Zde by som uviedol nésledujiice vplyvy - niek-
toré dumpingové aktivity konkurencie, a ta-
ké Ze presun zaciatku predaja novych verzii
Windows Vista a Office 2007 aZ na rok 2007
urcite ovplyvnil vysledky hlavne vo §tvrtom
kvartali roku 2006.

Mate k vyvoji trhu na Slovensku
v roce 2006 dalsSi pripominky?

Marek Timura, AT Computers: Vstup no-
vych distribitorov a ich logistické systémy
vyrazne eliminovali v¥znam a poziciu sub-
distribitorov, ktori si museli nanovo hladat
svoje miesto na trhu IT.

Co ocekavate od trhu v roce 2007
ve vasich klicovych segmentech?

Petr Jandik, Actebis Computer, Feditel: Pie-
neseni valné vétsiny portfolia asi 90 znacek na
Slovensko, znacky budou vkladdny postupné.
Chtéli bychom docilit 80% hranice objednavek
pres webovy portal jiz v prvnim roce naseho
ptisobeni na Slovensku.

Mariana Makusova, Agem Computers: Vy-
hladédvanie novych distribuénych kanélov, roz-
Sirenie distribucnej siete, orientdcia na silné
spolo¢nosti, maloobchodné retazce a systé-
movych integrdtorov.

Marek Timura, AT Computers: Nase dobré
vysledky v roku 2006 sa odrazili hned na za-
¢iatku roka 2007 podpisom distribuénych kon-
traktov na Acer a Intel platné pre SR. Co sa
tyka nasich B2B a B2C portilov, tak na ziklade
odoziev od partnerov si myslim, ze sme lid-
rom trhu a tdto poziciu si mienime udrzat,

Georgi Apostolov, BGS Levi Group: Oca-
kdvame zvySeny predaj do segmentov SMB
a retail. Predaj cez internet bude narastafl
dalej, lebo na Slovensku je este znacny ne-
vyuzity potencidl.

duben 2007

eller.cz

VELKOOBCHOD
VYPOCETNI TECHNIKOU

Uz 13 let jsme tu pro Vas...

DISTRIBUTION

100MEGA Distribution s.r.o.

lezna 7, 619 00 Brno
tel.: +420 548 220 077, fox: +420 548 220 070
www.100mega.cz




prehled trhu

Petr Slouka, eD' system Czech: Ocekavame
postupujici konsolidaci distribuéniho kanalu,
zvyseny tlak na efektivitu a kvalitu poskyto-
vanych sluzeb, pfedevsim logistiky.

Eduard Kvasnica, Euro Media SK: V roku 2007
pldnujeme rozsirit nase distribuéné kontrakty
v oblasti networkingu a pocitacovych kompo-
nentov. Predpokladdme pozitivny prinos nasej
minulorocnej investicie do vylepsenia ndsho B2B
rozhrania a do nasadzovania B2C aplikdcii.

Milan Varacka, SWS: Vzhladom k pozitivnym
trendom v oblasti vyvoja kipyschopnosti oca-
kévame rastiici dopyt domécnosti po IT a spo-
trebnej elekotronike. Tento segment najlepsie
obsluhuju retailové retazce a e-shopy, z ¢oho
vyplyva, Zze obchod s retailermi a e-shopmi
cheme vyrazne posilnit. V korporatnej sfére
otakdvame, Ze akcelerdtorom byznysu, ¢i uz
softvérového alebo hardvérového, budi novinky
od Microsoftu , Windows Vista a Office 2007,
hlavne v oblasti softvéru, kde sme asi najzna-
mejsi, ocakdvame tento rok vyrazny rast.

Karel Hlavidcek, Tech Data Distribution:
V roce 2007 hodlime naddle poskytovat kvalitni
sluzby pro dealery, a to jak v oblasti broadli-
novych produkti, tak i podporovat své aktivity
v oblasti VAD - zejména CAD, networkingu
a bezpecnosti. Chystime se také na zménu
informacniho systému a plnou integraci do
prostfedi Tech Data Europe. Postupné se pfi-
pravujeme na fazovy piechod do regionalniho
logistického centra v Boru u Tachova, které
zatim zavidzi Némecko a Rakousko.

Jaky vyvoj oéekavate
na slovenském trhu ve svych
nejdalezitéjSich komoditach?
Petr Jandik, Actebis Compu-
ter: Posileni pozice nasi fir-
my jako regiondlniho distri-
butora. Budeme 100% zastou-
peni v Polsku (ABC Data PL),
v CR (Actebis Computer) a na
Slovensku (ABC Data).

Mariana Makusova, Agem Computers: Pred-
pokladdme zvySovanie predaja notebookov,
LCD a navigdci{ GPS. Zdujem o informacné
technoldgie stiipa u vietkvch vekovych kate-
gbrii, stiipa pocitacovd gramotnost, je pred-
poklad zvySovania predaja (novy uzivatelia,
obnova poéitacového vybavenia sicasnych
uzivatelov). S uvedenim OS Windows Visty
na trhu ocakdvame novy ziaujem o desktopy
a zvygeny zdujem o upgrade stariich poéi-
tacov.

Marek Timura, AT Computers: Intel
a Microsoft prisli s novymi techno-
ldgiami (CoreDuo, resp. Vista)
a ocakdvam synergicky
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efekt v zdujme o tieto technolégie. AT
Computers je na ne pripraveny aj pri vyrobe
vlastnych poéitacov. Stieranie rozdielu med-
zi spotrebnou elektronikou a IT, ako aj zni-
zovanie cien LCD panelov, prinesie masovy
predaj LCD televizorov. Notebooky sa stand
podobnou komoditou ako mobilné telefény
s relativne rychlou obmenou modelov.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group: Oca-
kdvame nadalej ndrast v predaji notebookov
a LCD monitorov. Spotrebnd elektronika sa
uzivatelsky aj technologicky blizi k IT - tam
octakdvame ndrast v predaji.

Petr Slouka, eD' system Czech: | nadile bu-
dou posilovat notebooky, LCD a MFP.

Eduard Kvasnica, Euro Me-
dia SK: Ocakdvame dalsi rast
v oblasti prenosnych pocita-
¢och a mobilnej komunikdcie.
V siivislosti s ndstupom nového
operaéného systému Microsoft
Vista o¢akdvame zvyseny dopyt
po pocitatovych komponentoch
v stivislosti s upgradom starsich PC. To samé
otakdvame v pokrafovaniu ndrastu obratu spo-
trebného materidlu a CD/DVD médii.

Milan Varacka, SWS: V oblasti PC ocakdvame
jednozna¢ni dominanciu predaja notebokov
nad klasickymi PC; PC typu Mediacenter sa
stile nevedia presadit. V priebehu roku 2007
by sme chceli mat v ponuke pat znaciek,
v printovej ponuke mame Sest znaciek, a ten-
to rok ofakdvame dal3i rast atramentovych
multifunkcii pre domdcnosti a vyrazny rast
farebnych lejzroviek pre firemnv segment,
v oblasti digitdlnych fotoapardtov a kamier
uz neotakdvame také medziro¢né rasty ako
v predoslvch rokoch, naopak vyrazne stupne
predaj ostatnej spotrebnej elektroniky.

Karel Hlaviacek, Tech Data Distribution:
Chceme slovenskym dealerim pfedevsim
nabidnout celou $ifi naseho portfolia a oka-
mzitou dostupnost produkti. Myslim, Ze je
pro dealera opravdu zajimava nabidka témér
stovky dodavateld, a na 5 000 artikla zbozi
skladem. V téchto segmentech vidime nejvétsi
prilezitost jak pro nds, tak i pro nase dealery,
ki, tiskdren a spotfebniho materidlu, softwaru
véetné produkta Microsoftu (i OEM),
CAD Autodesku,
monitori, net-
workingu a kom-
ponent pfednich
svétovych firem.
Pro zajisténi servisu
méame k dispozici pro
nase dealery servisni
strediska v Bratislave
a Koéicich.

Které z ocekavanych udalosti

pristiho roku miize podstatne
ovlivnit distribuéni trh?

Petr Jandik, Actebis Computer: Celkové
vyznamny bude vstup dcefiné firmy
ABC Data na Slovensky trh od 1. bfezna.
Ocekdvame tispésné zkopirovani modelu,
ktery jsme implementovali do CR a ktery
ndm v roce 2006 zajistil v CR 81procentni
rist.

Mariana Makusova, Agem Computers:
Mohli by to byt legislativne zmeny v SR,
zmeny v zikonniku prdce alebo zmeny od-
vodového zatazenia.

Marek Timura, AT Computers: Zmena
v distribicii HP spasobi zvySeny zdujem
polskych distribitorov o slovensky (ako aj
cesky) trh, ¢i uz priamym vstupom, alebo
akviziciami. Od toho sa budi odvijat vietky
podstatné zmeny na distribu¢nom trhu.

Georgi Apostolov, BGS Levi Group:
Negativny vplyv na projektovy business
bude mat krdtenie rozpoctu IT projektov
pre dtatnu spravu. Vyuzitie $trukturdlnych
eurofondov na rozvoj IT je redlne koncom
roka a prevazne na budiici rok tj,. az po
odstihlaseniu projektov. Rdznejsi vstup
Actebisu na slovensky trh urcite vyvola
problémy ostatnym distribitorom. Zmena
distribué¢ného modelu HP méze vyvolat
mierne prerozdelenie trhu.

Petr Slouka, eD' system Czech: SbliZovani
trhit CR a SR po strance distribuénich fi-
rem bude nadédle pokracovat, ale uz to ne-
znamend néco zlomového, pijde jen o dalsi
posun v nétem, co uz zacalo a bazi.

Eduard Kvasnica, Euro Media SK:
Globalizdcia IT trhu bude pokracoval .
Okrem zvyseného zaujmu ceskych distri-
buénych firiem o slovensky trh otakdvame
vstup niektorych polskych, popripade celo-
svetovych distribitorov na slovensky trh.

Milan Varacka, SWS: Distribucny trh bude
pokracovat v trende koncentrédcie, zvyso-
vania efektivnosti a postupného splyvania
s trhom geskym. Je to spasob ako zvlddnut
stiboj s konkurenciou velkych eurdpskych,
pripadne svetovych distribiitorov. V Cechach
uz o tom vedia svoje, na Slovensku je zatial
ticho (pred biirkou).

Karel Hlavacek, Tech Data Distribution:
Vzhledem k tomu, Ze Tech Data byla jme-
novdna regiondlnim distributorem HP pro
Slovensko, Polsko a Ceskou republiku, bude
pro nds dalsi postup tohoto projektu pred-
stavovat v priStim roce jednu z nejdileZi-
téjsich uddlosti. [
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